20| GELD Anlagen

Gute Geschafte mit
Todesfallversicherungen

US-Lebensversiche-
rungen aus zweiter
Hand versprechen
hohe Sicherheit und
gute Renditen. Doch
Kleinanleger sollten
genau priifen, was
sie kaufen.

ohlhabende_ US-
Rentner besitzen oft
mehrere Todesfall-

versicherungen. Eine erhielten
sie beispielsweise als Geschenk
von ihrem Arbeitgeber. Der
zahlte die Primien, solange
das Arbeitsverhiltnis dauerte.
Doch nach der Pensionierung
miisste der Versicherte diese
Beitrige selber aufbringen.
Das ist eine finanzielle Be-
lastung, die viele nicht tragen
wollen. Deshalb verkaufen sie
ihre Police fiir etwa die Hilfte
der Todesfallsumme an spezi-
alisierte Unternehmen. Diese
iibernehmen das Primienzah-
len und kassieren nach dem
Ableben des Versicherten die
Todesfallsumme. Die Firmen
legen 10 bis 50 unanfechtba-
re Policen verschiedener Ge-

sellschaften zusammen und
verkaufen Anteile davon an
Privatanleger, etwa in Form
von Fonds mit garantierten
Zinsen und einer Laufzeit von

5 bis 10 Jahren.
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Die Vereinigungaller schwei-
zerischen Steuerbehdden hat
sich im Juni 2005 zu US-Se-
condhandpolicen geiussert.
Wichtig fiir Anleger ist die
Feststellung der Steuerbehor-

LILIANE GERAUD

Todesfallversicherungen: Secondhandpolicen

sind eine sichere Anlage mit garantierter Rendite

Die Anleger konnen bei
solchen Fonds in der Regel
mit jihrlichen Zinsausschiit-
tungen rechnen. Bei Ablauf
wird das eingesetzte Kapital
plus eine Uberschussrendite
zuriickbezahlt.

den zur hohen Sicherheit sol-
cher Investitionen: «Die Kapi-
talanlagen in US-Second-
handpolicen sind so kalku-
liert, dass kein Verlustrisiko
auf diesen Investitionen be-

steht und die Riickzahlung der

Kapitalanlagen mit mehr oder
weniger Rendite faktisch ga-
rantiert ist.»

Jahresrenditen
von bis zu 15 Prozent
maglich

Mit «faktisch garantiert» mei-
nen die Steuerbehorden, dass
der Tod der Versicherten unaus-
weichlich ist. Die Ertragshéhe
steht schon zu Lebzeiten fest
(Hohe des Todesfallkapitals).
Und die Filligkeit der Policen
kann mit Sterbetabellen recht
genau bestimmt werden. Zu-
dem sind die Ertrige unab-
hiingig von konjunkturellen
Schwankungen und vom Bor-
sengeschehen. Je nach Produke
kann man mit einer Jahres-
rendite von 7 bis 15 Prozent
rechnen. Beispiel: Der Life
Settlements Fund Series II
liuft bis 2012 und strebt eine
Rendite von 12 Prozent an.
Im neuen Jahr kommen ers-
te Produkte mit Stiickelungen
von wenigen tausend Franken
auf den Markt. Kleinanlegern
bietet das die Maglichkeit zur
Diversifikation fiir einen Teil
ihres Vermogens.
Franco Tonozzi

Anlegertipps zu US-Secondhandpolicen

Folgende vier Punkte
im Emissionsprospekt
sollten Sie beachten:

e Wahlen Sie nur Pro-
dukte in Schweizer
Franken. Somit entfallt
jegliches Wé&hrungs-
risiko.

® Zurzeit sind Produkte
mit einer 100-%-Kapital-
garantie in Planung. lhre
Investition ist damit durch
namhafte Banken gesi-
chert.

e Achten Sie darauf, dass
es sich nur um Policen

von Versicherungen han-
delt, die mindestens ein
«A»-Rating haben. Das
sind gleich gute Schuld-
ner wie grosse Schweizer
Versicherer. Beispiel:
Zirich Versicherung A+,
Swiss Life A-.

e Wichtig ist, dass es
«nicht beanstandbare»
Policen sind. Dann ist
die Todesfallsumme im-
mer geschuldet. Sogar,
wenn der Versicherte
freiwillig aus dem Leben
scheidet.

VERSICHERUNGEN

50,0

Milliarden Franken Pramien
haben die Schweizer Ver-
sicherungen im Jahr 2005
eingenommen. Dies geht
aus einer Dokumentation
des Bundesamtes fiir Pri-
vatversicherungen hervor.
Fur Versicherungsleistun-
gen haben sie 2005 in

der Schweiz 26 Milliarden
Franken ausgegeben, 1,6
Prozent weniger als 2004.

rz und biindig

Studentenrabatt

Das Studentenportal
www.studisurf.ch hat in
Skigebieten und bei Ho-
tels in der Schweiz und im
nahen Ausland nachge-
fragt, wer in der Winter-
saison Studentenrabatte
gewahrt. Zusammenge-
kommen sind so 27 Des-
tinationen und Hotels, die
Preisreduktionen anbieten.

Kostenabwalzung

Auf Anfang Jahr miissen
die Versicherungen die
Deckungslimite fiir Elemen-
tarschaden in der Haus-
ratversicherung von 500
Millionen auf 2 Milliarden
Franken erhéhen. Die Kos-
ten dafiir walzen die
meisten Hausratversiche-
rungen auf ihre Kunden
ab. Das zeigt eine Umfrage
des Internetvergleichs-
diensts Comparis unter
den 13 grossten Gesell-
schaften. Mindestens
Coop und Winterthur ver-
zichten laut eigenen Anga-
ben auf einen Aufschlag.
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